| varje nummer valkomnar vi vara lasare in genom dérrarna pa Adtollo for att ge en inblick

hur det ar att arbeta har och hur var vardag ser ut. Har kan du lasa om Nicklas Lundstrom,

Topocadsaljare pa Adtollo sedan 10 &r tillbaka.

a Adtollos kontor sitter alla
Pi Oppet landskap — utom
Nicklas. Hans dorr dr dock
néstan alltid 6ppen och vi andra hor
honom dagligen prata och skoja med
kunderna.
- Det &r stor skillnad att jobba
med silj hér pa Adtollo jamfort med
manga andra foretag. 99% av kunderna
vet vad Topocad &r innan de koper,
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Bakgrund: Har som ung arbet.
professionell dansare. Efter det
nastan uteslutande sélt olika CAD-

i sitt yrkesverksamma liv, bland anne

Cadett.

det handlar inte om att sdlja pa folk
saker de inte vill ha. De flesta kénner
jag, de &r vildigt trevliga och vi har
en personlig dialog.

Nicklas har tidigare jobbat péa bland
annat Cadett ddr han sélde ett CAD-
system for elschemakonstruktion som
hade AutoCAD i botten. Kunden
var ofta elingenjor som till exempel
byggde rulltrappor eller liknande.

Dock trivdes han inte riktigt och nér
han sag att Adtollo sokte folk slog
han till.

- Jag hade gjort CAD och jag ville
gérna arbeta med en egenutvecklad
mjukvara. Att det var inom kart-
branschen kéndes spannande och
att komma in pa Adtollo var en
lyckotraff.

Hur skulle du beskriva
atmosfaren pa
kontoret?

- Vi ér en familj hér. Den storsta an-
ledningen att jag varit kvar sé lange
dr att jag trivs sa bra med kollegorna.
Det dr hogt till tak och vi har otroligt
kul ihop.

Hur ser en vanlig dag
ut pa Adtollo?

- Den storsta delen av kommunika-
tionen med anvéndarna sker pa mailen.
Har skannar jag av leads och hor av
mig till de som kor en utvérderings-
licens. Ibland behover de hjilp
om de kort fast eller sé skickar jag
Ovningsmaterial, sd de har mdjlighet
att testa Topocad fullt ut.

Nicklas beréttar att han inte bara
sysslar med sdlj. Forra aret var det
nistan mer support och utbildning.
Bland annat holl han en utbildning
for blivande méatningstekniker pa
Lulea Handelsakademi. Utbildnings-
ledaren horde av sig till Nicklas
efter ett tips om att han utbildat pa
Motala yrkeshogskola under 5 ars
tid. Utbildningen i Luled var helt ny,
det var en liten klass och eleverna
var motiverade.

- Det 4r fantastiskt kul att utbilda
elever som &r 6ppna for ny teknik
och inte dr begransade av andra system.
Luleédstunderna var vassa och trots
den bistra kylan hade vi ndgra riktigt
bra veckor.

En annan syssla &r dterkommande
missor och event. Intergeo, Geodesi-
dagarna och framfor allt vara egna
anvéandardagar Topocad Live. Nicklas
ar dven ute och triffar kunder i hela
landet. Han aker ut till kunderna
infor en uppgradering, utbildning
eller kundutveckling. De har sina un-
derhallsavtal och vi ger stod i form
av support och demonstration av nya
funktioner i de senaste versionerna.

- Kundméten é&r det roligaste som
finns. D4 fér jag chansen att lara
kénna nya anvéndare, visa nyheter,
se vilka behov som finns. Ofta jobbar
jag vidare med samma personer i
flera &r.

Vad arbetar du med
just nu?

Just nu arbetar Nicklas och kol-
legorna med en inférandemodell
som kommer anvéndas for storre
organisationer. Kunden ska fa svar
pé alla frdgor om inforandet: Var
borjar man, hur utbildar man, hur
levererar man, hur séitter man upp
och konfigurerar systemet, ndr sker
allt? Inférandemodellen ger svar pa
alla fragor och beskriver tydligt vad
som hénder i kronologisk ordning.

- For oss internt har det alltid varit
tydligt men vi vill att det ska vara
lika enkelt for kunden, som behover
kunna planera for att ta beslut.

Vad tror du ar nasta
stora grej inom kart-
och entreprenad-
branschen?

- BIM. Allt handlar om BIM.
Hittills har allt baserats pa enkla ko-
ordinater, punkter, streck, symboler.
Nu gér det mot att bli riktiga objekt
— det ar framtiden.

Vad lagger du helst din
tid pa nar du inte
jobbar?

- Jag dr valdigt intresserad av
segling och har precis kopt min
forsta egna bat. I sommar kommer
jag segla hem den fran Tyskland, det
ska bli spdnnande att se hur det gar.
Sedan har jag hus i Rotebro dér jag
lagger mycket tid. Varje ar forso-
ker jag aka till Thailand och hélsa
pé min syster som driver en egen
restaurang pa Koh Lanta och sjilv ér
jag delégare i en bar pa Koh Lipe.

Har du nagra tips till
den som vill arbeta
med salj inom kart-
och entreprenad-
branschen?

- For att jobba med sdlj maste du
tycka om ménniskor, annars blir det
svart. Det dr viktigt att besitta en social
och framfor allt flexibel formaga i
den hér branschen, eftersom alla du
moter dr olika och jobbar pa olika
sitt. En del héller pa med stomnéit,
andra méter pa vanligt sitt, alla &r pa
olika uppdrag och anvénder systemet
pa sitt unika sétt.

- Mitt tips till studenter &r att vara
Oppen for alla system: bli instrument-
och systemoberoende och skaffa en
bra omradeskoll. Stanna inte inne i
din box.



